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Maîtriser la complexité des contentieux pour réduire l’aléa judiciaire

Rendre un contentieux intelligible : un prérequis 
au traitement juridique ?
François Muller : C’est une étape incontournable au 
regard de la complexifi cation croissante des dossiers 
– complexifi cation des faits, comme du droit. De plus 
en plus techniques, les contentieux sont de plus en 
plus ardus à appréhender. Si vous ne parvenez pas à 
faire comprendre à un juge, un arbitre ou un expert 
dont le temps est compté les faits réellement perti-
nents du dossier, vous vous exposez à une application 
aléatoire de la règle de droit.
Benjamin Dors : C’est d’autant plus vital dès lors que 
l’on intervient dans un environnement international 
où s’ajoute à la complexité des dossiers, la traduc-
tion de concepts juridiques, culturels et linguistiques 
diff érents.

Les contentieux complexes font votre ADN. Et 
votre réputation. Qu’est-ce qui vous distingue 
en la matière ?
F. M.  : D’abord notre expertise à 360°du conten-
tieux, puisque les 2/3 des 24 associés du cabinet le 

C’est tout le talent de ces stratèges du contentieux des aff aires. Une dextérité 
qui garantit au client que son dossier sera compris et défendu à sa juste valeur. 
Rencontre avec ces experts aussi habiles que redoutables.
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pratiquent, sous toutes ses formes et devant toutes 
les juridictions - judiciaires, administratives ou arbi-
trales, mais aussi autorités indépendantes telle celle 
de la concurrence - et dans des secteurs divers mais 
le plus souvent très réglementés, tels que la banque-
assurance, la construction, la commande publique, 
les sciences de la vie, les énergies renouvelables ou 
encore les télécoms. Savoir gérer l’irruption d’une 
action pénale dans une dispute commerciale, le 
volet administratif d’une action en responsabilité de 

produit défectueux, le basculement vers la médiation 
d’un contentieux déjà amorcé, l’articulation d’un droit 
de la compliance en plein essor avec celui de la res-
ponsabilité… sont des atouts signifi catifs.
B. D. : J’ajouterais qu’en tant que cabinet full service, 
la transversalité de nos pratiques juridiques et notre 
collaboration avec des experts sectoriels font aussi 
une vraie diff érence. Cette richesse technique permet 
de conseiller au mieux nos clients et de présenter 
aux juges un dossier le plus précis et compréhensible 
possible.

Comment réduisez-vous l’aléa ?
F. M.  : Idéalement, en travaillant suffisamment 
en amont avec le client, ses opérationnels, et des 
consultants extérieurs sur les matières techniques 
ou fi nancières, pour désamorcer le litige ou créer un 
rapport de force favorable à une issue amiable, par la 
médiation le cas échéant, à laquelle nous sommes 
naturellement formés. La transaction est bien sûr le 
meilleur moyen de réduire l’aléa !
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